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1. leas u nJ1aHupyeMble Pe3yJibTAThl 0CBOEHHS JUCHHUIIMHBI (MOYJIf)

[enbro OcBOEHUS TUCHUILIMHBI ABJIAE€TCA (POPMUPOBAHUE CIIETYIOIMX KOMIIETEHIUH!

— VYK-2. CnocoOHOCTh OmpenessaTh Kpyr 3a7ad B paMKax IOCTABICHHOW II€M W BBHIOMPATH
OINTUMAJIbHBIE CHOCOOBI UX PELIEHUS, UCXOJS U3 JACHCTBYIOIUX IPABOBBIX HOPM, UMEIOLIUXCS
PECYPCOB U OIPaHUYCHUH.

— YK-3. CnocoOHOCTh OCYIIECTBIISATH COI[UAILHOE B3aMMOIEHCTBHE U PEaTn30BhIBATH CBOIO POJIb
B KOMaHJIE.

—YK-10. CriocoOHOCTh MpUHHUMAaTh OOOCHOBAHHbBIE 3KOHOMHYECKHE PELICHHS B Pa3INYHBIX
001acTAX KU3HE e TEIIbHOCTH.

PesynpraTaMu OCBOEHHMS [UCHMIUIMHBI SBIIIOTCA CIEAYIOIIME HWHAUKATOPHI JOCTHXKEHUS
KOMIIETEHLIH:

—NVYK-2.1. DopmynupyeT COBOKYITHOCTh B3aUMOCBSI3aHHBIX 3aJ[a4 B paMKaX IMOCTaBJICHHOH 1eH
paboThl, 0OecneunBaomuX €€ JOCTHKEHUE.

— NYK-2.2. TlpoekTupyer pelnieHue KOHKPETHOW 3aJayd TpPOEKTa, BBIOHMpas ONMTHMAabHBIN
cnoco0 ee peuieHus, UCXOls M3 JEHCTBYIOIIMX MPAaBOBBIX HOPM U HMEIOIIMXCS PECYPCOB H
OTpaHUYECHH.

—1YK-2.3. Pemaer KOHKpeTHbIe 3ajaud (MCCIEAOBAaHUSA, IPOEKTa, JEATEIbHOCTH) 3a
YCTaHOBJIEHHOE BpEMsI.

—NVYK-3.1. Onpenensier CBOK poOJib B KOMaHAE W ACHCTBYET B COOTBETCTBUHM C HEH A
JOCTH)KEHUS 11eeld paboThl.

—WVYK-3.2. YuutsiBaer posieBble MO3UIUH IPYTUX YYaCTHUKOB B KOMaHIHOM paboTe.

— NVYK-3.3. [ToHumaeT NpuHLIMIIBI TPYNIOBON JUHAMHUKH U JIEHCTBYET B COOTBETCTBUU C HUMH.
—MYK-10.1. ITonumaet 6a30Bble NPUHIUIIBI (YHKIIMOHUPOBAHUS SKOHOMUKHU U SKOHOMUYECKOT O
pa3BUTHS, LIEJTU U POPMBI y4acCTUs TOCYAapCTBa B SKOHOMUKE.

— NYK-10.2. ITpumeHsieT METObI JIMYHOTO IKOHOMHYECKOTO ¥ (PMHAHCOBOTO TIAHUPOBAHUS JJIS
JOCTH)KEHHSI TEKYIIUX M TOJTOCPOYHBIX (PMHAHCOBBIX I[ENIEH.

2.3a1a4u 0CBOCHUSA AMCHUIINHDL.

— OCBOCHHE U IPUMEHEHNE OCHOBHBIX MTOJIX00B K T€HEPHUPOBAHHIO MTPEIPUHUMATETbCKOM
uaen ¢ yua€toM norpedHocTel 6n3Heca/ 001IecTBa/ rocy1apcTsa;

— W3y4YeHHE TOpPSJIKa PEruCTpaluu CyOBbeKTa MPEANPUHUMATEIBCKOW JEeITEeIbHOCTH B
Poccun Ha OCHOBE NEHCTBYIOIIMX HOPMATHBHO-NPABOBBIX aKTOB, a TaKKe WHQPACTPYKTYPHI
MO PKKHU TTPEITPUHUMATEIBCKON AesiTeNbHOCTH B Poccnn;

— COBEPIIICHCTBOBAHNE HABBIKOB B3aMMOCHCTBYS ITPU pa3pabOTKe MPOSKTa;

— OBIIQJICHHE HABBHIKAMHU OpPTaHHW3al[MU TECTUPOBAHHS IMPEANPUHUMATEILCKOH WU IS
OIIEHKH €€ KOMMEPUECKOW PeaIn3yeMOoCTH;

— NPUMEHCHUE aHATUTHY ECKUX TEXHOJIOT U JUTsl PELICHUs PAKTHYECKUX 3a/1a4, CBA3aHHBIX
¢ mpobJyieMaMu pa3paboTKH OM3HEC- TPOCKTA;

— OCBOCHHE W NPUMEHEHHNE OCHOBHBIX IOJIXOJ0OB M WHCTPYMEHTOB HCCJIECIOBAHHS PHIHKA,
aHaiM3a TOTCHIMAIFHOTO PBIHKA M OLIEHKM EMKOCTH pBIHKA; pPa3paboTKH OW3HEeC-MOoJen
MPEANPUHIMATEIIFCKOTO MTPOEKTA; BBISIBICHUS 1IEIICBON ayAUTOPHH;

— BBISIBICHME M OICHKA BO3MOXXHOCTH HACTYIUICHHS PUCKOB TIPH  pealu3aliu
MPEANPUHUMATEIILCKOTO MPOEKTA; pa3padoTKa CrloCOO0B MUHUMHM3AIIMN PUCKOB;

— OBJIaJICHUEC HABbIKAMU pacuéra HSKOHOMHUYECKMX U (MHAHCOBBIX IOKa3aTesen
MPEANPUHIMATEIIECKOTO MTPOEKTa;

- 000CHOBaHHE BBIOOpa CHOCOOOB W KaHAJIOB MpHUBJICYEHUS (UHAHCUPOBAHUS JJIS
peanm3anuy NpeANPHHIMATEHCKOTO MTPOEKTa.

3. MecTo AucumMnjinHbI (MOAYJIfA) B CTPYKTYpe 00pa3oBaTe/ibHOM MPOrpaMMbl
JIMCITUTUTNHA OTHOCUTCS K 00s3aTENIbHOM YacTH 00pa30BaTENbHON ITPOrpaMMBI.



4. Cemectp(bl) ocBOeHHs M popMa(bl) IPOMEKYTOUHOM ATTeCTALMH MO JUCHHUILINHE
Cemectp 5, 3a4ér.

5. Bxoanble TpeO0OBaHMS JJ151 OCBOEHHS JUCUHMILTUHBI
JInsi ycnemrHoro OCBOCHHUS JUCHUILTUHBI «[IpeanpuHUMaTeIbCTBO» TPEOYIOTCS pPE3yJbTaThl
00yUYCHHMS 11O JUCIHUTIIMHE «DKOHOMHUKAY.

6. SI3bIK peanu3aunu
Pyccknii

7. O0beM TUCUMILUTHHBI (MOYJIs1)
OO6mast Tpy10EMKOCTh JUCIUILUIMHBI cocTaBisier 3 3.e., 108 gaca, 3 KOTOPBIX:
— nexiuu: 20 9.;
— cemuHapckue 3anstus: 0 u;
— MpaKkTUYECKue 3aHsITus: 34 4.;
— maboparopHsie padboThI: 0 4.
B TOM YHCJI€ NTpaKTU4yeckas moaroroska: 0 4.
O0beM caMOCTOSITETBHOM pabOTHI CTYIEHTA OMPENENEH yUeOHBIM IJIAHOM.

8. Conep:xanne TMCHUIIMHBI (MOYJ5), CTPYKTYPHPOBAaHHOE 10 TeMaM

Tema 1. BBegeHue B npenpuHUMATENbCTBO. JKOCUCTEMA

busnec u npeanpuHUMAaTENbCTBO: MOHATHE, obOIuee, crenuduka. [Ipu3naku OuszHeca. YciaoBus
¢dopmupoBanus npeanpuHuMaTenbcTBa. CyObeKTbl HPEeANPUHUMATEIbCKONW J1EATEIbHOCTH.
Marnblii Gu3HeC: 0COOCHHOCTH, KPUTEPHH.

Buns! npennpruHuMaTenbCKon AesTenbHOCTH. ConualibHOE MPEITPUHUMATEILCTBO.
[IpeanpunumMarenbckas cpefa: XapakTepUCTHKa, COCTaB.

Nudpacrpykrypa 6usneca. DopMbl U HaMIPaBJIEHUS TOCYIAPCTBEHHON MOIACPKKH COIIHAIBLHOTO
peanpuHUMaTenbCcTBa B Poccuu 1 3a pyOexkoMm.

Tema 2. @opMupoBaHUEe H Pa3BUTHE KOMAH/IbI

TexHomornu KOMaH1000pa30BAHMUSL.

Tema 3. bu3znec-uaesi, 6Ou3HeC-MoeJIb

CymHoCTHbBIE XapakTepucTuku ousHec-uaeu. Ilpasuna Beibopa uaen ans OusHeca. MlcrouHuku
uaen g OmsHeca. TunnuHble ommOKK TpH moucke OmsHec-uaeil. TexHomoruum paspaboTKu
ousnec-uneit. Knaccuoukamus metomoB reHepanuu uaeid. Kputepunm orbopa OusHec-uuaew.
[Tonxomap! Kk orieHKe OU3HEC-UIEH.

busnec-monens busHec-Monenb: OCHOBHBIE XapaKTEPUCTUKH, Oa30Bble MOJOXKEHHs. Buabl
o6usHec-moneneil. Ilepexon or OuszHec-mMomenu K OusHec-TuIaHy. OTiauuyus OM3HEC-MOJENU OT
Ou3HEeC-cTpaTeruil.

Tema 4. Mapkerunr. OueHka pbIHKa

HccnenoBanus pbIHKOB cObITa (Ccpoca, KOHKYPEHIMH, COCTOSHUSI OTpaciM, OOILMX YCIOBHM
cObITa, BO3MOXKHOCTEH paciupeHus pblHKA). VHCTPYMEHTHI MPOBEACHHUS MapKETHHIOBOTO
UCCleIoBaHusA. JTalnbl aHanu3a pblHKA. OlleHKa KOHKYPEHTOB. AHAJM3 OTpaciud C Yy4ETOM
XapaKTEepUCTUK U HOBU3HBI ToBapa/yciyru. Crienudrka MapKeTHHTOBBIX HCCIeoBaHUH B chepe
COL[MAJIbHBIX TPOEKTOB.

Tema 5. PazpaboTka npoaykra

Hern w  3amaum  mpoayKT-opueHTHpoBaHHBIX  (product-development) wu  kimeHTO-
opueHTHpOBaHHBIX (customer-development) metomosoruii. [Toustus Customer development (o
C.bnanky u b.Jlopdy). Draner Customer Development Model. Co3nanue nporotumna. [Toxxomsr k
pa3paboTke mpoaykra (METOA BOAOMANA, METOA THOKOW pa3paOOTKH, TEOpUs pelIeHUs
n300peTaTeNbCKUX 3ajad, Teopus orpaHudeHuid, np.). Ilporecc ymydineHuss XapakTE€pUCTHK
CYLIECTBYIOIIUX TMPOAYKTOB U pa3pabOTKa HOBBIX BUAOB MPOAYKUUHU. TEXHOJIOTMM CO3JaHUS
HOBOT'O MPOAYKTa: MPEANPOCKTHBIE pa3paboTKU, IPOEKTUPOBAHUE, CO3AHKE U HCIIOIb30BaHHE.



Tema 6. Crapran

Crapram: mnoHsATHE, OCHOBHbIEe XapakrepucTuku. Cranuu pa3BuTuUs cTaprana. MeTtoauka
«6epexauboro craprana». Monenb « SPACE». HADI-uuki. MeTozbl OlleHKH cTapTana.

Tema 7. Pucku

Cy1mHOCTb NpeAnpUHUMATENIBCKOrO pucka. OYHKIMK NPEANPUHUMATENLCKOTO pUucka. MaKkTopsl,
BIIMSIOLIME HA YPOBEHb NIPEANPUHUMATENILCKOIO PUCKA.

Knaccudukarnus puckoB. PHCKH ITpH OCYIIECTBIEHUN HHHOBALIMOHHOT'O IPOEKTA.

VYnopaBneHue  NpeANnpUHUMATENbCKUM  PUCKOM.  MeToabl  YOpaBJ€HHS  pUCKaMH B
MpeANnpUHUMATENbCKON AesTenbHOCTH. CrucTema oleHMBaHus 0a30BbIX PUCKOB HHHOBAI[MOHHOTO
MIPOEKTa.

Tema 8. ®unancel. PacuéTHas 4acTh NpoekTa

Pacxons! Ha npoekT. CocTaB TEKyIUX 3aTpaT npoekTa. [locTosHHbBIE U TEpEMEHHBIE PACXOAbI.
@dunancoBas Mojenp craprana. ConepkaHue QUHaHCOBOM Mopenu. OCHOBBI IOCTPOEHHE
¢unancosoit mogenu B Excel.

OCHOBHBIE M [IONOJHUTEIbHBIE ITOKa3aTenu. VIHBECTUIIMOHHAs IPHUBJIEKATEIbHOCTb IPOEKTA.
MeToauKu OLEHKH cTapTana.

PexxuMbl Has10rooOI0KeHUsI: XapaKTepUuCTUKa, paHuLibl puMeHeHus. CpaBHEHHE pa3IMYHbIX
BHJIOB HAJIOI'000JIOKEHUS IPEAIPUSITUI MaJIOro U CpeHero Ou3Heca.

Tema 9. IlpuBiieyeHue MHBeCTUIIHI

OcHoBHbIE (AKTOPBI, ONPENENIONIIE TPUBIEKATEIBHOCTh CTapTaIla Ajsl HHBECTOPA.

Kananbl moricka HHBECTOPOB.

HcToyHMKM CTapTOBOrO KanuTana. BeHuypHble MHBECTOPHI. AJBTEpPHATUBHBIE HMHBECTUIUU.
Kpayndanaunr: Buasl, kpayadasauHrossie miatdopmsl (3a pydexom, B Poccun).

Tema 10. [Ipe3enTanus NpoekTa

Tpu Tuma npeseHTanuil (mpe3eHTAllMM IE€pel WHBECTOpaMH, MPE3EHTALUs PELIeHUs IpU
MPOOJEMHOM HMHTEPBbIO, MpOJAIoIasi Mpe3eHTaIus). YciaoBus 3()QPEKTUBHOW IMpPE3CHTAILINH.
[Tpumepsr MacTEepOB MyOTMYHBIX BBICTYILICHUH.

9. Tekyluuii KOHTPOJIb 10 AUCHUIJIMHE

Tekylmuii KOHTPOJIb MO AUCHUIUIMHE TPOBOAUTCA MYTEM KOHTPOJIA MOCEIAEMOCTH, TPOBEICHUS
KOHTPOJIBHBIX pa0OT, MEJIOBBIX UTP MO OTIAEIbHBIM TEMaM, BHITIOJHECHUS TOMAIIHUX 3aJaHUN B
paMKax MPOEKTHOH AeSITeNbHOCTH U (puKcupyercs B popMe KOHTPOIBHOU TOUKH (HE MEHEe JIBYX
pa3 B ceMecTp).

10. HOpﬂ}_IOK MPOBEACHUS U KPUTCPUHA OLICHUBAHUSA l'IpOMe)KYTO'lHOﬁ arTTeCTalmu

B paMKax JAHHOM Y CUMILIMHBI IPUMCHACTCA 0aIILHO 'peﬁTHHFOBaH CHUCTEMA OLICHKU:

Tun ss1emenTa DJIeMeHT MakcumanbHoe
KOJIHY€eCTBO 0AJLJI0B
Pabora B cemecTpe 3ajaHus B ay TMTOPUU 45
CamocrostenbHas paborta | IIpoekTHas paboTta (TpOMEXyTOUHBIE 20
(CPC) MUTY-CECCUHN)
Utoro 65

3agaHus B ayIUTOPUH

BreimonHenne 3amaHuil B ayAMTOpPUU OLIEHWBAaeTCs MakcUMyMmM B 3 Oamna. YUuTBIBaeTcs:
MOCEIIEHNE CTYACHTOB 3aHATHUS, BKIOYEHHE B pPabOTy, akTHBHOE ydactue B paboTe Han
MIPOEKTOM/KEHCOM (IeI0BOM UTpe).

3anaHust WHpaukaTopbl KOMIIETEHIMI
Tema 1 NyK-2.1
3ananue 1. CpaBHUTENBHBIA aHAIN3 ()YHKINOHUPOBAHUS NYK-3.1

9KOCHUCTEMbI TPENPHUHUMATEIBCTBA U MPAKTUKK rocyaapctBenHor | UYK-10.1
nonaepxkku MCII B Poccun u 3a pybexom




3ananue 2. CpaBHUTETBHBIN aHATIN3 CUCTEMBI TOCYIapCTBEHHON NyK-2.1
peructpanuu Ou3Heca (Ha MpUMEpe pa3HbIX PETHOHOB U CTPaH) NYK-2.2
NYK-10.1
Tema 2 NYK-3.2
3ananue//lenoBas urpa
Tema 3 NyK-2.3
3ananne « AHATUTUYECKHE TEXHOJIOTHH B IIPEANIPUHIMATEIBCKON NYK-10.1
JeSITeTIbHOCTH
Tema 4 NYK-3.3
3anmanue. MapKeTHHTOBBIC MCCIICIOBAHUSI OM3HEC-UJICH NYK-10.1
Tema 5 NYyK-3.1
3ananue. Pa3zpaborka mpoaykra NyK-10.2
Tema 6 NYK-3.3
3ananue. Crapran NyK-10.1
Tema 7 NyK-3.1
3ananue 1. Pucku npoekra NYK-10.1
Tema 8 NyK-3.1
3amanue. PuHaHCcOBas MOAENb NYK-10.2
Tema 9 NYK-3.3
3amanue. McTounnku hMHAHCHPOBAHUS ITPOSKTA NYK-10.2
Tema 10 NyK-2.3
3aganue. Mtoropas npe3eHTanus NYK-3.1

[IpoekTHas pabota
OcuoBHoil pokyc CPC cuenan Ha MpoeKTHOW paboTe, OCYLIECTBIIEMON B MUKPOTPYIIAx HaJ
COOCTBEHHBIMH TMpOEKTaMU. B TeueHWe cemecTpa NPOBOAUTCA MPOMEXKYTOYHAS OICHKA
BBITIOJIHSIEMON pabOThI B BHJI€ MUTY-CecCHii. Bcero mpeaycMoTpeHo J1Be€ TPOMEXYTOUYHBIE MTUTY -
CECCHH, Kaxaas u3 KOTOPhIX orleHnBaercs B 10 6ayios.

dopMOii TTPOMEKYTOUHOM aTTeCTaluu SBJAETCS (UHAIbHAS THUTY-CECCHS B BHJE 3allUTHI
MPOEKTHOW paboThl Tepen TpyNmod OSKCmepToB. (dKcmepThl mpuriamaroTcs u3 LlenTpa
MPEeANPUHUMATENBCTBA, YTpaBlieHUs WHHOBanusMu, [IpommapTtHepoB, busHec-coobmecTBa
Tomcka, ¢ (akynbTeTOB M MHCTUTYTOB). [l0 pe3ynbraTaM MUTY-CECCUU CTYIEHTHI MOTYYaroT
OLIEHKY 3a MpoeKT B auamna3zoHe oT 0 mpo 35 GamnoB. Bce cTyneHTH B paMKax OJHOW KOMaHJbI

MNOJIYy4arOT OJWHAKOBBIC OLICHKU

3a OJTOT OJJIEMEHT Kypca. PopMmupyercs KoMaHAHAs

OTBETCTBEHHOCTh 3a pe3yjibTaThl pPabOThl HapsAy C HWHAUBUAYATbHBIMU OLICHUBAIOUIMMHU
MeponpusTusMu (paboTa Ha MPAKTHUYECKUX 3aHATHUAX, IOCEIAeMOCTb, TECTUPOBAHUE IIO

MartepHayaM JIEKIIMOHHON 4acTH Kypca).

KPUTEPUU OLIEHKU ITPOEKTOB B PAMKAX ®UHAJIbHOM ITMTY-CECCUU

Max 0a110B

KpuTepnu oueHnBaHus

Max =5 6amoB

[TpomyKT: B 4eM YHUKAJIbHOCTh OM3HEC-HICH,
Kakue Mpo0JIeMbl penraeT IpoayKT, MoYeMy
BOCTpeOOBaH

Max =5 6asioB

PrIHOK: LIENIEBOM CErMEHT pBhIHKA, TPEUMYILECTBA U
OTJIMYHS OT KOHKYPEHTOB, MAPKETHHI OBbIE
MEpOIPUATHUS

Max =5 6aoB

Komanna mpoekra: KOMaHHBIA CTHITH pabOTHI,
HaJM4Yhe B3aUMOJOTOHAIOUMX PosIeh
1 KOMIIETEHIINH

Max =5 6aioB

CTpykTypa mpeasioxKEeHUs ISt
WHBECTOpA/3aKa3urKa: 000CHOBaHKE BBIOOpa
MOJIeNT KOMMEPIMAIN3alliH, BAPHAHTHI BBIX0/1A,
000CHOBaHUE (PMHAHCOBOI'O 3aIpoca

Max =5 6asuioB

KauecTtBO MMPE3CHTAlMNU: HATITIAAHOCTD, ITOJIHOTA,
Y6€)II/IT6JH)HOCTB, LII/IT3_6CJH)HOCTL, KpaCOYHOCTb




Max =5 6amioB [TomHOTa M EMKOCTH OTBETOB Ha BOMPOCHI JKIOPH:
[MOHUMaHHe MPOoOJIEM, C KOTOPBIMH CTOJIKHETCS
MIPOEKT

Max = 5 6amnos CooTBeTcTBUE HJIEN TPOEKTA, MECTA PEATTM3ALINH
MIPOEKTa BEIOPAHHOMY HAIPaBIECHUIO O0YUCHHS
CTYJIEHTOB

Hroro: max =35 dOayuioB

HTorosslii pe3ybTaT BHICTABIISAETCS HA OCHOBE CyMMBI ITOJIy4€HHBIX OaJlIoB:

90-100 0anIoB — KOTIUYHOY;

70-89 6amioB — «XOpOLIO»;

55-69 6ama — «yIOBIETBOPUTEILHOY.

IIpoekTsl, nonyuusire oneHKy 90-100 6am10B MOTYT IPETEHA0BATh HA MOJIY4YEHHUE MOANEPKKI
ot LlenTtpa npeanpunumarensctBa UOM u akcenepaTopos

11. YyeOHO-MeTOAMYECKOE O0ecIIeueHne

a) DIeKTPOHHBIM y4eOHBI Kypc MO AMCHHUIUIMHE B AJIEKTPOHHOM yHuBepcutTere «Moodley:
JIEKIIMOHHBIE MaTepuaisl - https://moodle.tsu.ru/course/view.php?id=11067 wu marepuanbl s
NpakTHYeCKUX 3aHsATh# - https://moodle.tsu.ru/course/view.php?id=11066

0) OrLeHoYHbIE MaTEpUaJIbl TEKYIIEr0 KOHTPOJISI M TPOMEKYTOUYHOU aTTECTALINH 110 TUCHUTITHHE.
OCHOBHBIM  OILICHMBAIOIIMM MEPONPUITHEM IO KypCy SBISIETCS TPYNIOBOM  IPOEKT,
BBIMOJNHSAEMBIH B hopMaTe whitepaper 1 mpe3eHTyeMbli Ha MOCTIEIHEM TPAKTUIECKOM 3aHITUHU B
cemecTpe. [IpoeKT BBINOJIHAETCS TPYIINON CTY/IEHTOB B KOJIMUECTBE 5 -7 YEOBEK B OJIHOW TpYIIIIE.
Ha ocHoBe Teoperndeckoii uHGOpMAMU MO KOMaHJ0OOpPAa30BAHHMIO CTYACHTHI JIOJDKHBI
pacnpenenuTsb poJid B cBoer komaHn/e. [1o pe3ynpraram pacnpenesneHus poieil CTyJeHTam 1aéTcs
3aJlaHue MO pPaclpeiesieHI0 KOMaHAHbIX (QYHKUMHA. OTO 3aJaHHe JOJDKHO OCYLIECTBJIATHCA
KOMaHJIOM KOJUJIETHAJbHO TIPU COBMECTHOM OOCYKIICHHHM CICTaHHOW CTYJACHTaMH JOMAITHEH
paboThI.

Onupasch Ha BONPOCHI M ONWCAaHWS BBIOpAHHOW CTydeHTaMH OW3HEC-MOJenu U
COOTBETCTBYIOIIETO €if 11ad10Ha, He0OXOUMO AaTh ONMMCAHNE BBIOPAHHON U 3alOJHHUTH MIa0JI0H
MPUMEHUTENBHO K KaXJIOMY MPOCKTY, OTBETUB B TOM YHCIIC Ha CIEITYIOIIHE BOMPOCHI:

° B 1ueM coCTOUT IEHHOCTHOE MPEJIOKEHHE BaIllero npoeKTa?

) Kro siBsiercs motpeduTtesnem Baiiero npoexra’?

° Kakas pabora momkHa OBITH cHeNlaHa U PEIICHHSA KIIOYEBBIX MPOOJIEM MU
yJIOBJIETBOPEHHUS KJIFOUEBBIX NOTPEOHOCTEN LI€JIEBbIX TOTPEOUTEIECH?

° Kaxum 06pa3om Ball NpOEKT MOKET yAOBIETBOPUTH NOTPEOHOCTH MIIN PELIUTH IPOOIEMBI
norpeouTens?

° Kakue npenmMy1iecTBa MoyduT NOTPEOUTEIb, BOCIOIb30BABIIUCH BAILIMM IIPOEKTOM?

Ha ocHoBe Texnonoruu Ou3Hec-KaHBBI CTyJE€HTaM HEOOXOAMMO MOJATOTOBUTH OU3HEC-MOEINb
COOCTBEHHOI'0 IPOEKTAa, IPE3EHTOBAB IIOJIyYEHHBIE PE3yJbTaThl Ha IEPBOM MHUTY-CECCUU C
ydacTueM 3KcrnepToB. Bo3mMoxkHa KOppeKTUPOBKA OM3HEC-MOJIEIM [TOCIIE TIEPBOM MUTY-CECCHUH.

B paMkax MapkeTHHTOBOW YacTH CTyICHTaM MpeJiaraeTcsi BIOpaTh CETMEHT (CErMEHThI) PhIHKA
U ONKCATh €ro:

Bri6op cermeHTa phIHKA.

AHanu3 u onuvcaHue NOTPEOHOCTEN MPeACTaBUTENEH TaHHOIO CErMEHTa.
KosinuecTBeHHBIN U KaUECTBEHHBIN aHAIN3 JAHHOI'O CErMEHTa:

CKOJIbKO TaKMX KJIMEHTOB?

Kaxue onu (Bo3pact, moJi, MHTEPECHI, poJ AEATENbHOCTH, eciau 310 B2C; mim otpacis,
pa3Mep KOMIaHuH, cQepsl eSTEIbHOCTH, eciu 3To B2B)?

6. B uem HyxknaroTcs, kakas mOTpeOHOCTh M MPUYMHA MCHOJIb30BAaHUS JAHHOW YCIyTH H
[IOYEMY OHa JI0 CUX I1Op HE Y OBJIETBOpPEHA?

ogrwbdPE


https://moodle.tsu.ru/course/view.php?id=11067
https://moodle.tsu.ru/course/view.php?id=11066

7. MakcumMalbHO HO,Z[pO6HO€ OIMMCAaHUC YCIIYT'H, KOTOpasi MOXKCET OBITH OKa3aHa JaHHOMY

CErMEHTY.
8. Brinenuts meneBbie CerMeHThI MOTpeOuTeNel (Ha OCHOBE BTOPUYHON HHMOPMAIIHH).

9. ChopmupoBath «lalii-MHTEPBBIO C IMOTEHUMAIbHBIM MOTpeduTenemM» — Oecenqy IO
TEXHOJIOTHH «TTyOMHHOT'O HHTEPBBIO», COCTABUTH KAPTy SMIIATHH KIMEHTA;

10. ITo6ecenoBath ¢ 3—5 kiMeHTamMu (BBIOOPKA TUAAKTHYCCKAS ).

11.  Ilpoananu3upoBaTh MOJNy4YEeHHBIC HaHHBIC U CPOPMYIHPOBATH BBIBOJBI, 3HAUUMBIC IS
MIPOEKTa.

Ha ocHoBe mnponenaHHON paboOThl CTYJEHTaM HEOOXOAMMO pa3paboTaTh MPENIOXKEHUS IS
MOTEHITMATBHBIX MOTPEONTENCH/3aNHTEPECOBAHHBIX JIUI] MPOEKTA.

B pamkax rpynmoBoro mpoekTa CTyAeHTaM MAaércsl 3aJaHue 10 OINPEIEIIEHUI0 OCHOBHBIX
MCTOYHUKOB (PMHAHCHPOBAHUS PEATU3yEeMOro HMH POEKTA.

B pamkax ¢puHaHCOBOI 4acTH MPOEKTa, CTyJeHTaM HEO0OXOIUMO:

° paccuuTaTh 3aTpaThl Ha MPHUBJICYEHUE KIUEHTOB NMPOEKTa M JOXOJbI, MOJTy4YEHHBIE OT
OJIHOT'O KJIMEHTA;

° cienaTh pacdy€r SKOHOMUKHM NPOEKTa C Y4ETOM IMPOEKTUPYEMOro IMOTOKAa JI0XOAOB U
pacxomos;

° IIpoaHaJIM3UPOBaTh (DAKTOPbI BHELIHEH Cpelbl NMPOEKTa, KOTOpPblE€ MOTYT IOBJIHUATH Ha
BEJIMYUHY MOJIOXKUTEIBHOIO JEHEKHOT O OTOKA;

° IIPOU3BECTHU PACUET AEHEKHBIX TOTOKOB MOCTYIUIEHUH U BBIILIAT 32 IIJIAHUPYEMBII ITepr o
peanu3anuy MpoeKTa HA OCHOBE MapKETUHIOBOI'O UCCIIEI0BAHMS;

° Ha OCHOBaHMU TPOBENEHHBIX pacdy€ToB IMoKaszarenedl 3(dekTHBHOCTH OmpeneauTh
SKOHOMUYECKYIO I11€J1€CO00pa3HOCTh U WHBECTULMOHHYIO MPUBJIEKATEIbHOCTh pean3aluu
MIPOEKTa.

B pamkax Ttembl «Puckm» cCTyaeHTam clieyeT NpPOBECTH KayeCTBEHHBI aHaINW3 pPHUCKOB,
IPUCYLIMX MX TPYIIOBOMY IPOEKTY; pa3paboTaTh MPOLEAYpbl PUCK-MEHEPKMEHTa B paMKax
MIPOEKTA.

Pe3ynbTaThl BBIOJIHEHHOM pabOThl 1O TPYNIOBOMY MPOEKTY OQOPMISIOTCS B BHIE
aHAJMTUYECKON 3amucKi ¥ B QopmaTe mpe3eHTanuu. l[Ipe3eHTanus mpoekra MPOMCXOTUT Ha
MOCJIETHEM MPAKTUYECKOM 3aHATHUHU C y4acTHEM IPENoIaBaTesiell U SKCIepToB (IIPeACTaBUTEIN
Ou3Heca, BJIACTH).

Kpurepun oneHuBaHus:

1. Iocemienne u paboTa Ha JEKIIMOHHBIX U MPAKTUYECKUX 3aHATHSIX.

2. BeImosHeHHE AOMAIIHUX 33JaHUN IO TPYIIIOBOMY TPOEKTY.

3. Ilpe3eHTanus rpymnmnoBoro npoekTa B Xoze (pUHaIbHONU MUTY -CECCUU.

Onucanue mMemoouxu npumeHeHus Kpumepues OyeHKu

ITocemienue TEKIMOHHBIX U NPAKTUYECKUX 3aHATHH sSBIIsIeTCS 0053aTENbHBIM KPUTEPUEM OLIEHKH
yCIEBAaEMOCTH CTY/ICHTOB.

[MpakTHdeckne 3aHATHS MPEACTABISIIOT CO00M Hambojee aKTUBHYIO M CBOOOTHYIO (opmy
JIMICKYCCHH, TMIO3BOJITIOIIYIO BKIIFOUHUTD B HE€ KaK MOXKHO 0OJIbIIIee KOJTMYECTBO CTYICHTOB.
PaGota Ha mNpakTUYECKUX 3aHATUAX IPOXOAUT B (opMe pelieHus: KeWcoB, BBINOJIHEHUS
YIPaKHEHUH, KOHTPOJIbHBIX 3aJaHHi, CUMYJISIIMNA, 1€JI0BBIX UIP, NPOEKTHOH paboThl. Llenbio
IPOBEIEHUST KEHCOB W JIEJIOBBIX UIP BBICTYNAeT pa3BUTHE KPEATHBHBIX, TBOPYECKUX
CIOCOOHOCTEN CTYJ€HTOB, HEOOXOAUMBIX [l pabOThI 10 IPOEKTY; POPMHUPOBAHUE CIOCOOHOCTU
K MOZIEITPOBAHMIO OIIPEEIEHHBIX CUTYAIMI U NX aHanu3y. CTyIeHT, He TOCETHBILHNI B TeUECHUE
KOHTPOJIBHOTO Ieproia 00Jiee OJ0BUHBI PAKTUIECKUX 3aHSATHI, HE TOMYCKAETCs K 3aUETy.
BeinonHenne 1oManHUX 33aHAN IO TPYIIIOBOMY MPOEKTY (B (popMe KOMaHAHBIX MMCbMEHHBIX
paboT 1O TOATOTOBKE pE3YyJbTAaTOB IPOEKTA) SBISETCS BaKHEHIIMM HMHCTPYMEHTOM
¢dbopMHpOBaHUS ~ NMPAKTHUECKUX  KOMIETEHIMH CTyleHTa B  00JacTh  IUTAHUPOBAHHS
WHHOBAIIMOHHO-TIPEANPHHAMATEIILCKON AeSITeIbHOCTH. [loManiHee 3ajaHue MO KaXIO0W Teme
JOJDKHO OBITh CIAHO KaXKI0W KOMaH 0! MPEroIaBaTeto B opMe MPOMEKYTOYHOM Mpe3eHTAluN
Ha CIEIHMaTbHO OTBEACHHOM MPAKTUYECKOM 3aHSATHH. 3a BBINOJHEHHOE W CHAAHHOE



IIPENOaBaTENI0 B CPOK JIOMAILIHEE 3aJaHUE 110 IOATOTOBKE IPE3EHTALIMH MPOEKTA KaX bl YJIeH
KOMaH/1bl 1ojy4aeT 5 0ajuioB B paMKax IMUTY-CECCUI.

duHanpHas IPE3EHTALNS TPYIIIIOBOrO MPOEKTa 10 BEIOPAHHOM CTYyIEHTaMH TE€XHOJIOTUH SIBIISETCS
BAKHEHIIMM MPaKTUKO-OPUEHTUPOBAHHBIM 3JIEMEHTOM Kypca. ['pymnmoBas pabGoTta Haj
JOMAallHUMM 3a/laHUsSMU II03BOJIIET CTYyJIEHTaM IIPUMEHUTb BCE IIOJYyUEHHbIE 3HAHUS Ha
IIPAaKTUKE, TOPab0TaTh COBMECTHO HaJ MIPOEKTOM M MPEICTABUTD MEPE SKCIEPTaMH Pe3yIbTaThl
CBOEH J1eATeIbHOCTH. DKCIEPTHI NpuriamaroTcs u3 LlenTpa npeanpuHuMaTenscTBa, Y IpaBiIeHus
nHHOBanusAMH, [ IpomnaptHepos, buznec-coobmecrsa ToMmcka, ¢ pakyIbTeTOB U HHCTUTYTOB. [0
pe3yJibTaTaM MUTY-CECCUU CTYIEHTHI MOJy4YaloT OIEHKY 3a MPOEKT B auama3zoHe oT 0 go 35
6amioB. Bce cryneHThl B paMKax OJHOM KOMaHbI IMOJIYy4alOT OJWHAKOBBIE OLIEHKH 3a 3TOT
aneMeHT Kypca. dopmupyercs KoMaHHasi OTBETCTBEHHOCTb 3a PE3yJbTaThl pabOThl HApAAY C
UHIUBUAYAJIbHBIMH OLICHUBAIOUIMMHM MEpONpPHUATHSAMH (paboTa Ha NPAKTHUUECKUX 3aHATHSX,
TECTUpPOBAaHHE 10 MaTepHaaM JIEKIIMOHHOW 4acTH Kypca).

B) [Inan ceMMHAapCKUX / MPaAKTUUECKUX 3aHSATUHN MO AUCLUUILIINHE.

Kypc mpenycmaTpuBaeT ajanTUBHBIE TEXHOJIOTMM OOyUEHHUS B paMKax M3Y4YEHUs peabHbIX
IpEeANPUHUMATENbCKUX KEHCOB, IPUBSA3aHHBIX K HAIlpaBJICHUIO MOATOTOBKU oOyuaromierocs. B
IpoIecce M3Y4eHHs] NaHHOW AMCLUMIUIMHBI MCIOJBb3YIOTCS DPA3JIMYHbIE BUIbl MHTEPAKTHUBHBIX
TEXHOJIOTUH: paboTa B MUKpOrpYyINax; NpoOjeMHbIe JIEKIMH; TEXHOJIOTUsS MO3rOBOr0 LITYpMa;
JIEJIOBBIE UTPbl; CPEACTBA MYJIbTUMEANA; METOA MPOEKTOB; Ap. KpoMe Toro, rTemaruka uToroBbix
IPOEKTOB B paMKax Kypca 3aAa€rcsi, B OCHOBHOM, TEMATUKOM HarpaBieHUs: NOArOTOBKH. Takoi
noaxoa oOecredynBaeT 3aUMHTEPECOBAHHOCTh W JIOMOJHHUTENHFHYIO MOTHBALMIO K JIydlIEMY
W3YYEHHUIO0 MAaTEPUAJIOB U BBIPAOOTKE MPEANPUHUMATENILCKUX KOMIIETEHIIUMH, MO CTPAauBasiCh M0
MPEIMETHYIO 00J1aCTh 00YUYArOIIETroCs M ero MOTpeOHOCTH Kak Oyaymiero mpodeccruonana.
OcBoeHue TUCHUIIIMHBI TPOUCXOAUT HA OCHOBE TEXHOJIOTHH "TIepeBepHyThIN Kiacc". B pamkax
JTAHHOM TEXHOJIOTMH CTYACHTaM MpejjiaraeTcs TeOpeTUY €CKUI MaTeprall AJis IPeABapUTEIbHOTO
U3yUYCHHS, TO3BOJIIONIMNA 00ECeuynTh MHTEPAKTUBHBIA XapakTep JEKIHH, aKTUBHOE ydacTHe
CTYACHTOB MpH 00Y4YCHHUH B JEKIIMOHHOM (hopMaTe, MOJHEE YUYUTHIBATH BO3MOXKHOCTh MEPEX0/1a
OT YHUBEpCAIN3alUY K HHIANBUAYATU3alMH, OPUCHTUPYSICh HA CEUU(PUKY KOHKPETHOI'0 MOTOKA.
Tema 1. BBegeHne B npeanpuHUMATEIbCTBO. JKOCHCTEMA

3ananue 1. CpaBHUTENbHBINA aHATN3 (PYHKIMOHUPOBAHUS 3KOCUCTEMBI MTPEANPUHUMATENLCTBA U
IIPaKTUKK rocyaapcrseHHoi noaaep:xku MCII B Poccun u 3a py0exom

3amanue 2. CpaBHMUTENbHBIM aHAIM3 CUCTEMBl IOCYAApCTBEHHOW perucrpanuu OusHeca (Ha
IIpUMEpE Pa3HbIX PETUOHOB U CTPaH)

Tema 2. @opmupoBaHue H Pa3BUTHE KOMAH/bI

3amanue. KomangooOpa3zoBaHue.

HenoBas urpa.

Tema 3. bu3znec-ugesi, 0u3Hec-MoaeJ b

3aganue 1. 'enepanus u ananu3 OusHec-uei.

3aganue 2. Pazpaborka Ou3HEC-MOIENH.

Tema 4. Mapkerunr. OueHka pbIHKa

3ananue. MapKeTUHTOBBIE CCIIEIOBAHMS OU3HEC-UICH.

Tema 5. Pazpabdorka npoaykra

3aganue 1. Pazpaborka npoaykra.

3ananue 2. JlonogHeHus K NpoBe1EHHBIM MapKETUHTOBBIM HCCIIEI0OBAHUSM.

Tema 6. Crapran

3ananue. Beibop Mmonenu crapramna.

Tema 7. Pucku

3anganue. AHaIU3 PUCKOB POEKTA.

Tema 8. ®unancel. PacuéTHas yacTh nmpoexkTa

3ananue. PuHaHCOBas MOJIEIb.

Tema 9. IlpuBieyeHue MHBeCTHLMI



3ananue. McTouHUKM (prHAHCHPOBAHUS NPOEKTA.
Tema 10. [Ipe3enTanus npoexkTa
3agaHue. AHAJIMTUYECKasl 3alIMCKA U IIPE3EHTAlNs IPOEKTa.

r) Meroauueckue yKa3aHus 0 OpraHU3alii CaMOCTOSITEIbHON paboThl CTYIEHTOB.

WN3yuenne aucuumimasl «lIpennpuHuMarenscTBo» MpeanonaraerT CHUCTEMaTUYECKYl0 U
MHTEHCHUBHYIO CaMOCTOATENbHYIO Pa0OTy CTYJACHTOB Ha OCHOBE IOJIyYeHHOH HH(OpPMAaLUU U
(dbopMUpyeMBIX HABBIKOB C y4E€TOM BCEX OCHOBHBIX BUJOB YUEOHOH JeATEIbHOCTH, KOTOPHIMU
SIBJIIIOTCS JIEKLIMU U MTpaKTUYeCKue 3aHATHS. Bce 3aHATUS MPOBOJATCS B UHTEPAKTUBHON opme
B COOTBETCTBUU C KUTalickoi mputyeil («Ckaxxu MHE — U 51 3a0yny; [lokaxku MHE — U 5 3aTIOMHIO;
Jait cnenath — U g IOUMY»).

OcnoBHoit pokyc CPC caenan Ha MpoeKTHON paboTe, OCYIIECTBIAEMON KaXk10i MUKPOTPYIIIO i
HaJ cOOCTBEHHBIMU IpoekTamu. CaMocTosiTenbHas paboTa MpeanoaaraeT: U3y4eHne BOIpOCoB
MporpaMMbl  JIUCHUIUIMHBI C TPUMEHEHHEM OCHOBHOW U JIOMOJHUTEIBHOM JHTEpaTypHl,
ucrnoib3oBanue MHTepHET-pecypcoB 1l BHIMOJIHEHUs 3aJjaHuil o pa3zpaboTke OusHec-uzeil B
COCTaBE€ MUKPOI'PYIIIT; TOATOTOBKY K IPAKTUYECKUM 3aHSTHUAM, K TEKYIIEMY KOHTPOJIIO, K 3a4ETY.
[TomyueHHble pe3ysbTaThl CTYAEHTBI OOCYKAAIOT HAa MPAKTUUECKUX 3aHATHAX, 10pabaThIBaIOT C
y4€TOM 3aME4aHMM, BHICKa3aHHbBIX MPENOJaBaTe]IeM U CTYJAEHTAaMHU B MPOLECCE KOJIEKTUBHBIX
00CYKICHU.

12. Ilepeyennb yueOHOI JJUTEpPaTYphl U pecypcoB cetu UHTEepHeT

a) OCHOBHAs JIUTEpaTypa:

1. AnbBapec, C. Kak co3gate nponykT, koTopelii kynar. Merox Lean Customer
Development: Yue6Hoe mocobue / AnbBapec C. - Mocksa :AnpninHa [Ta6mumep, 2016. - 248 c.:
ISBN  978-5-9614-5395-9. - Tekcr : oanektponnsii. - URL:  https://znanium-
com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/737041

2. bnank C. YeTblpe mara K 03apeHUI0: CTPATErUU CO3/IaHUS YCIEUIHbIX cTapTanoB. — M.:
AneniuHa [la0mumep, 2019 368 c¢. - Tekcr : osnektponnsni. - URL: https://znanium-
com.ez.lib.tsu.ru/catalog/document?id=237932

3. boxyk, C. I. MapkeTUHroBble HCCIIEIOBAaHUA: Y4eOHHUK I CPEIHEro
npodeccruonansHoro obpaszoBanmsi/ C.I. boxyk. — 2-e u3n., ucnp. u jgom. — MockBa :
MznarensctBo HOpaiit, 2022. — 304 c. — (IIpodeccuonansroe odpazoanue). — ISBN 978-5-
534-09653-8. — Tekcr: anexTpoHHbIi // OOpasoBarenbHas mmiatdpopma HOpaiit [caiit]. —
URL: https://urait-ru.ez.lib.tsu.ru/bcode/491566

4. I'aceman, O. busnec-monenu: 55 nyummx madioHoB: YuebHoe nocobue / 'aceman O.,
Opanken6beprep K., Hluk M. - MockBa: Anbnuna [1a6m., 2016. - 432 c.: ISBN 978-5-9614-5665-
3. - Tekcr : anextponnsiit. - URL: https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/912217

5. I'epacumoB, b. 1. MapkeTuHroBble HCClIEOBaHUs phIHKa : yueOHoe mocobue / b. WU.
I'epacumos, H. H. Mo3ros. — 2-e usa. — Mocksa : ®OPYM : UHOPA-M, 2021. — 336 ¢c. —
(ITpodeccuonansuoe oopazosanue). - ISBN 978-5-91134-811-3. - Tekcer : anekrponHsIit. - URL:
https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/1068858

6. KimmeHToOprueHTHPOBAaHHOCTh: MCCJCIOBAHMS, CTPATETUU, TEXHOJIOTUU : MOHOrpadus /
JI.C. Jlatpimioa, M.B. Jluncui, O.K. Oiinep [u ap.]. — Mocksa : UHOPA-M, 2021. — 241 ¢. —
(Hayunast wmbicap). — DOl 10.12737/1058297. - ISBN 978-5-16-015796-2. - Tekcr
anektponHbIi. - URL: https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/1284031

7. Kamenesa, H. I'. MapkeTtunroBsle nccienoBanus : yuedHoe nocoobue / H.I'. Kamenesa,
B.A. TlonsikoB. — 2-e u3n., non. — MockBa : By3osckuii yueOnuk : UHOPA-M, 2020. — 368 c.
- ISBN 978-5-9558-0233-6. - Tekcr : oamektponssii. - URL: https://znanium-
com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/1058467

8. Jlanycra, M. I'. IIpennpuaumarensctBo : yuyeonuk / M. I'. Jlamycra. — M3a. uenp. —
Mockgsa : UHOPA-M, 2020. — 384 c. — (Bricmee o6pa3oBanue: bakanaBpuar). - ISBN 978-5-
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16-006602-8. - Tekct : 3JICKTPOHHBIH . - URL.: https://znanium-
com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/1063380

9. Pa3zpaboTrka 1eHHOCTHBIX mpemiokeHuil: Kak co3naBaTte TOBapel U YCIyrd, KOTOpbIE
3aX0TAT KyNuTh noTpeduTtenu. Bam nepsbiif mar: YueOnoe nocodue / OctepBaibiep A., [Iunbe
., bepnapna I'. - Mocksa :Anbnuna I[1a6m., 2017. - 312 c.: ISBN 978-5-9614-4907-5. - Tekcr :
anexkrponHnsii. - URL: https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/923404

10. OctepBanbuep, A. [Toctpoenne OusHec-Moeneii: HacTompHast KHUATA CTpaTera ¥ HoBaTopa
/ OctepBanpaep A., [lunse U., - 2-e u3a. - Mocksa : Anbrinna [1a6m., 2016. - 288 ¢.: ISBN 978-5-
9614-1844-6. - Tekcr : DJIEKTPOHHBIH. - URL: https://znanium-
com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/916078

11. Cxisip, E. H. Mapkerunrossie uccnenosanus : mpaktukym / E. H. Cxasp, I'. Y. ABaeenko,
B. A. AnekcyHuH. — 2-e u3J., crep. — MockBa : M3naTenscko-Topropasi Kopnopanus «Jlamkos
u K%, 2020. — 214 c. - ISBN 978-5-394-03602-6. - Tekcr : smekrpoHHsii. - URL:
https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/1091794

0) IOTOTHUTEbHAS JIUTEpATypa:

— Konapakos, H.II. OcHoOBBI Manioro u cpegHero npeanpuHuMmaTenbcerBa: [Ipaktuueckoe
nocobue / H.IL. Konapakos, M.H. Kongpakos. - M.: Un¢pa-M, 2017. - 192 c.

— Kpyriaosa, H.}O. OcuoBbl OusHeca (npennpunuMarenbcersa): YueOnuk / H.1O. Kpyrnosa.
- M.: KnoPyc, 2018. - 77 c.

— Pyoun, 10.b. OcHoBBI npeanpunumatenbcrBa: YueOnuk / 0.b. Pyoun. - M.: MOITY
Cuneprus, 2016. - 464 c.

B) pecypchl cetu IHTepHeT:

1. Cozpmaii  cBoi  Oumsnec: uHCTpykumst DenepanbHoii  HANOTOBOM  CIyKObl  /
https://www.nalog.ru/create business/

2. ®oH/1 pa3BUTHS MAJIOro U cpeaHero busHeca Tomckoit obnactu / http://mb.tomsk.ru/

3. busnec-kiacc Coepbank https://www.business-class.pro

Kpayndanaumarossie miatdopmsl:

1. Poccuiickas kpayadanaunrosas miardopma Boomstarter https://boomstarter.ru/

2. Poccuiickas kpayndannunarosas miardopma Planeta https:// planeta.ru/.

3. WuBecTuiimonHas TIIoOmIaZKa JUIS  3aKIIOYCHUS BEHUYYpHBIX caenok  StartTrack
https://starttrack. ru/.

4. MexnyHaponHast KpayadaHAUHIOBast natdopma Kickstarter
https://www.kickstarter.com/.

5. Mexaynapoanas kpayadanauaroBas miatdopma Indiegogo https://www.indiegogo.com.

Hcnonp3oBanue riOKON MOJEIIH.

OO0benuHenns poCCUICKUX OM3HEC-aHTe0B!

1. HaumonanwsHas acconmanus 6usHec-aHresos: http://rusangels.ru.
2 HarnronansHoe coapyxectBo Ousnec-anrenos Poccun: http:// www.russba.ru.

3 Cetb OusHec-anrenoB «YactHbli kanutany: hitp://www.private-capital.ru.

4, Coro3 opranu3zanuii OusHec-anrenon: http://www.soba.spb.ru.

5 MexnayHapoHas accouuarnus ousnec-anrenoB AddVenture: http://www. addventure.to.

Poccuiickue BeHuypHbIe (POHIBI:

1. Poccuiickas senuypnas kommanus (PBK): http:// www.rvc.ru.

2. Poccuiickas acconuarus BeHuypHoro naBectuposanus (PABIN): http://www.rvca.ru .
3. ®onn BeHuypHoro kanutaiga AlmazCapital: http://www.almazcapital.com .

4. Benuypnas komnanus Target Global: http://www. targetventures.vc.

Opranuzanuu:
http://mosopora.ru/ Onopa Poccun
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https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/916078
https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/916078
https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/1091794
https://www.nalog.ru/create_business/
http://mb.tomsk.ru/
https://www.business-class.pro/
https://boomstarter.ru/
https://www.indiegogo.com/
http://rusangels.ru/
http://www.russba.ru/
http://www.private-capital.ru/
http://www.soba.spb.ru/
http://www.rvc.ru/
http://www.rvca.ru/
http://www.almazcapital.com/
http://mosopora.ru/

http://www.opora-credit.ru/invest/ u http://www.opora-credit.ru/programs/  nHdopMaIOHHO-
aHanuTH4eckuil nmopran «Onopa-Kpenur»

http://www.asi.ru ACU (AreHTcTBO CTpaTerHuecKuX HHUIIUATHB)

http://www.changemakers.com koukypc ®onx «Amoka» (mopran Changemake)
http://www.genv.net/ mporpamma st moaoaéxku Y outhVenture @onp « Alrokay

. https://www.ashoka.org/ Ashoka: Innovators for the Public
http://www.echoinggreen.org/sites/default/files/Echoing-Green-Fellowships-Overview.pdf
KoHKypc ¢onna Echoing Gree

http://socialimpactstart.eu/sis-ee/ xoukypc Social Impact Start Scholarship Eastern Europe
Hemenkas kommanus Social Impact GmbH

http://konkurs.nb-fund.ru/ koukypc «CounansHbli TPEANPUHAMATEIbY
http://www.schwabfound.org ®oua «I1IBadc»
http://www.economy.gov.ru/minec/activity/sections/SocOrientNoncomOrg caiit MuHmcTepcTBa
HSKOHOMHUYECKOro pa3Butusi P® (KOHKypC TOCYZapCTBEHHBIX CYOCHIMH TO TOAJAEpPXKKE
COIMAJIbHO-OPUEH TUPOBAHHBIX HEKOMMEPUECKHUX MTPEATIPUSITHIN )

http://socentr.hse.ru I{enTp comnuaibsHOro MPEANPUHUMATEIILCTBA M COIUATBHBIX HHHOBAIUI
http://www.schwabfound.org/ Schwab Foundation for Social Entrepreneurship
http://www.skollfoundation.org/ Skoll Foundation

http://youngfoundation.org/ The Young Foundation

http://www.socialenterprise.org.uk/ Social Enterprise UK

http://www.ted.com/tedx TED

http://www.socialearth.org/ Social Earth

http://www.thirdsector.co.uk/  ThirdSector.uk

http://www.rmcenter.ru Poccuiickuit Mukpodunancossbriii LleHTp

http://socamp.me SocialCamp Russia — Poccuiickas exeronnas HedopmasibHas KOH(EpEHIHs O
COI[MAJIbHOM Y I'PaKIaHCKON aKTUBHOCTH

http://ciss-catalog.wix.com/ciss-catalog LleHTpbl HHHOBAIHIT COUATBEHON CEepbI

Dounanl

http://reachforchange.org/russia brarorBopurensusiii Gona «HaBcTpedy mepemMeHam»
http://www.nb-fund.ru ®oua pernoHanbHbBIX COMMATBHBIX Tporpamm «Hare Oyymee»
®DOoH/I pa3BUTHS MEIUAIPOEKTOB M COMMANBHBIX mporpamm Gladway

Pecypcel, coneprkaliyie HHPOpPMALHIO 00 UAEAX COLMAIBHBIX IPEIIPUITUI:

http://sockart.ru O6mepoccuiickuii nHpopMaMoHHbIN moprai «ColnaibHas kapta Poccuiickoi
Denepanumn»

www.nb-forum.ru mopran «HoBblit Ou3Hec: connanbHOE MPEATPUHUMATETHCTBOY
www.soindex.ru u Www.social-idea.ru mopran «baHk couumanbHbIX uuei» ¢onga «Hamre
Oymytiee»

http://www.nb-forum.ru ITopTan «HoBblit Ou3HEC: colMaNbHOE MPEAIPHHAMATETHCTBO
http://www.social-idea.ru/ Tloptan «baHk cOIHANBHBIX UIACH

www.soindex.ru CoruanbHoe npeanpuHuMaTenscTBo B Poccun. Katanor npenmnpusituii, ToBapoB
U YCIYT COIMAJIBHBIX MPeaNpHHIMATEeH

http://www.nb-fund.ru/files/pages/00014/expert.pdf Cneuseinmyck sxypHama «DKCmepT» O
COIMAJIFHOM TPEANPUHUMATEIHCTBE

CaiiTel, crienuaIM3upyrONMecs Ha WHPOPMAIMH I TOWCKAa HOBBIX HICH M TPEHIOB IS

CcrapTaros:

. http://www.techcrunch.com;

° http://www.springwise.com;

° http://www.trendwatching.com;
. http://www.venturebeat.com;



http://www.opora-credit.ru/invest/
http://www.opora-credit.ru/programs/
http://www.asi.ru/
http://www.changemakers.com/
http://www.genv.net/
https://www.ashoka.org/
http://www.echoinggreen.org/sites/default/files/Echoing-Green-Fellowships-Overview.pdf
http://socialimpactstart.eu/sis-ee/
http://konkurs.nb-fund.ru/
http://www.schwabfound.org/
http://www.economy.gov.ru/minec/activity/sections/SocOrientNoncomOrg
http://socentr.hse.ru/
http://www.schwabfound.org/
http://www.skollfoundation.org/
http://youngfoundation.org/
http://www.socialenterprise.org.uk/
http://www.ted.com/tedx
http://www.socialearth.org/
http://www.thirdsector.co.uk/
http://www.rmcenter.ru/
http://socamp.me/
http://ciss-catalog.wix.com/ciss-catalog
http://reachforchange.org/russia
http://www.nb-fund.ru/
http://sockart.ru/
http://www.nb-forum.ru/
http://www.soindex.ru/
http://www.social-idea.ru/
http://www.techcrunch.com/
http://www.springwise.com/
http://www.trendwatching.com/
http://www.venturebeat.com/

. http://www.habrahabr.ru/;

° http://www.hopesandfears.com/;

o http://www.ycombinator.com/ u ap.

3apyOeXHbIE PECYPCHI, OMKICHIBAIOIINE MPE/IaraéMble U pPeaM30BaHHBIC TTPOEKTHI COITHATBHBIX
MPETPUSTAN:

https://www.innocentive.com/ar/challenge/browse

http://www.schwabfound.org

http://openarchitecturenetwork.org/projects/results

https://www.ashoka.org/fellows

http://www.skollfoundation.org/skoll-entrepreneurs/

noptain Changemaker (koukypc Gpoua « ATrokay)

YouthVenture mporpamma st Mostoné&xu GoHIA « AIITOKa»

Oomepoccuiickas Cerp Koncynsrantlmoc CrpaBouHas IIpaBoBast cucrema.
http://www.consultant.ru

MHCTUTYT KOMILIEKCHBIX CTPATErMUeCKUX McclieaoBanuii http://www.icss.ac.ru/macro/
Hupopmarimonrnoe arentctBo «Pocousneckoncantunry (PBK): — URL: www.rbc.ru
®denepanbHas ciyx0a roCyJapCTBEHHOU CTaTUCTUKU
http://www.gks.ru/wps/wcm/connect/rosstat/rosstatsite/main

13. Ilepeyenb MHPOPMALMOHHBIX TEXHOJIOT i

a) JIMIIEH3MOHHOE M CBOOOIHO PacpoCTpaHsIeMOe MPOrpaMMHOE 00ecIIeYeHHUE:

— Microsoft Office Standart 2013 Russian: maker nporpamm. Bxitogaet npuiokenus: MS Office
Word, MS Office Excel, MS Office PowerPoint, MS Office On-eNote, MS Office Publisher, MS
Outlook, MS Office Web Apps (Word Excel MS PowerPoint Outlook);

— my0au4HO JoctynHbie o0naynbie TexHosoruu (Google Docs, SIlHnexkc nuck u T.11.).

0) nH(pOPMAITMOHHBIC CITPABOYHBIC CHCTEMBI:

— DNEeKTPOHHBIN KaTajaor Hayunoii O6ubImoTeKH Ty —
http://chamo.lib.tsu.ru/search/query?locale=ru&theme=system
— DJeKTpoHHas 6ubmroreka (pemo3uTopHil) Ty —

http://vital.lib.tsu.ru/vital/access/manager/Index

— OBC Jlans — http://e.lanbook.com/

— OBC Koncynbrant cryaenta — http://www.studentlibrary.ru/

— Obpa3oBarenbHas miuardopma FOpaiit — https://urait.ru/

— OBC ZNANIUM.com — https://znanium.com/

— 9BC IPRbooks — http://www.iprbookshop.ru/

- Coursera — OecrulaTHbIE OHJIAWH-KYPChI OT BEAYIIUX YHUBEPCUTETOB: [DIIEKTPOHHBIN
pecypc]. — URL: https://www.coursera.org

— HannonansHast mnatdopma oTkpeiToro oOpaszoBanus [DnexkTpoHHbd pecype]. — URL:
https://openedu.ru/course/

14. MaTepuajibHO-TeXHMYecKOe o0ecrieyeHue

AynuTopuu 11 IPOBEACHUS 3aHATUN JEKIUOHHOI O THUIIA.

AynuTopuu Uil NPOBENEHUS 3aHATHM CEMHUHApCKOro THUIA, MHAMBUAYAJIbHBIX M I'PYNIOBBIX
KOHCYJIbTalMi, TEKYILEr0 KOHTPOJIA ¥ IPOMEXYTOUHOM aTTECTALUH.

[TomernieHus 47151 CaMOCTOSTENIBHOM PaboThl, OCHAILIEHHbIE KOMITBIOTEPHOM TEXHUKON U JOCTYIIOM
K cetu UHTepHeT, B DJJEKTPOHHYIO HWH(POPMAIMOHHO-00pa30BaTEIbHYI0 Cpeny U K
MH(OPMAIIMOHHBIM CIIPAaBOYHBIM CHCTEMaM.

15. Uu¢opmanus o pazpadoTuukax

ABTOp: 1.3.H., mpodeccop kadenpsr IxoHomuku UOM Upuna BuktopoBHa PommHa
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	1. Цель и планируемые результаты освоения дисциплины (модуля)
	Целью освоения дисциплины является формирование следующих компетенций:
	– УК-2. Способность определять круг задач в рамках поставленной цели и выбирать оптимальные способы их решения, исходя из действующих правовых норм, имеющихся ресурсов и ограничений.
	– УК-3. Способность осуществлять социальное взаимодействие и реализовывать свою роль в команде.
	– УК-10. Способность принимать обоснованные экономические решения в различных областях жизнедеятельности.
	Результатами освоения дисциплины являются следующие индикаторы достижения компетенций:
	– ИУК-2.1. Формулирует совокупность взаимосвязанных задач в рамках поставленной цели работы, обеспечивающих её достижение.
	– ИУК-2.2. Проектирует решение конкретной задачи проекта, выбирая оптимальный способ ее решения, исходя из действующих правовых норм и имеющихся ресурсов и ограничений.
	– ИУК-2.3. Решает конкретные задачи (исследования, проекта, деятельности) за установленное время.
	– ИУК-3.1. Определяет свою роль в команде и действует в соответствии с ней для достижения целей работы.
	– ИУК-3.2. Учитывает ролевые позиции других участников в командной работе.
	– ИУК-3.3. Понимает принципы групповой динамики и действует в соответствии с ними.
	– ИУК-10.1. Понимает базовые принципы функционирования экономики и экономического развития, цели и формы участия государства в экономике.
	– ИУК-10.2. Применяет методы личного экономического и финансового планирования для достижения текущих и долгосрочных финансовых целей.
	2. Задачи освоения дисциплины:
	– освоение и применение основных подходов к генерированию предпринимательской идеи с учётом потребностей бизнеса/ общества/ государства;
	–  изучение порядка регистрации субъекта предпринимательской деятельности в России на основе действующих нормативно-правовых актов, а также инфраструктуры поддержки предпринимательской деятельности в России;
	– совершенствование навыков взаимодействия при разработке проекта;
	– овладение навыками организации тестирования предпринимательской идеи для оценки её коммерческой реализуемости;
	– применение аналитических технологий для решения практических задач, связанных с проблемами разработки бизнес- проекта;
	– освоение и применение основных подходов и инструментов исследования рынка; анализа потенциального рынка и оценки ёмкости рынка; разработки бизнес-модели предпринимательского проекта; выявления целевой аудитории;
	– выявление и оценка возможности наступления рисков при реализации предпринимательского проекта; разработка способов минимизации рисков;
	–  овладение навыками расчёта экономических и финансовых показателей предпринимательского проекта;
	– обоснование выбора способов и каналов привлечения финансирования для реализации предпринимательского проекта.
	3. Место дисциплины (модуля) в структуре образовательной программы
	Дисциплина относится к обязательной части образовательной программы.
	4. Семестр(ы) освоения и форма(ы) промежуточной аттестации по дисциплине
	Семестр 5, зачёт.
	5. Входные требования для освоения дисциплины
	Для успешного освоения дисциплины «Предпринимательство» требуются результаты обучения по дисциплине «Экономика».
	6. Язык реализации
	Русский
	7. Объем дисциплины (модуля)
	Общая трудоёмкость дисциплины составляет 3 з.е., 108 часа, из которых:
	– лекции: 20 ч.;
	– семинарские занятия: 0 ч;
	– практические занятия: 34 ч.;
	– лабораторные работы: 0 ч.
	в том числе практическая подготовка: 0 ч.
	Объем самостоятельной работы студента определён учебным планом.
	8. Содержание дисциплины (модуля), структурированное по темам
	Тема 1. Введение в предпринимательство. Экосистема
	Бизнес и предпринимательство: понятие, общее, специфика. Признаки бизнеса. Условия формирования предпринимательства. Субъекты предпринимательской деятельности. Малый бизнес: особенности, критерии.
	Виды предпринимательской деятельности. Социальное предпринимательство.
	Предпринимательская среда: характеристика, состав.
	Инфраструктура бизнеса. Формы и направления государственной поддержки социального предпринимательства в России и за рубежом.
	Тема 2. Формирование и развитие команды
	Технологии командообразования.
	Тема 3. Бизнес-идея, бизнес-модель
	Сущностные характеристики бизнес-идеи. Правила выбора идеи для бизнеса. Источники идей для бизнеса. Типичные ошибки при поиске бизнес-идей. Технологии разработки бизнес-идей. Классификация методов генерации идей. Критерии отбора бизнес-идеи. Подходы к...
	Бизнес-модель Бизнес-модель: основные характеристики, базовые положения. Виды бизнес-моделей. Переход от бизнес-модели к бизнес-плану. Отличия бизнес-модели от бизнес-стратегий.
	Тема 4. Маркетинг. Оценка рынка
	Исследования рынков сбыта (спроса, конкуренции, состояния отрасли, общих условий сбыта, возможностей расширения рынка). Инструменты проведения маркетингового исследования. Этапы анализа рынка. Оценка конкурентов. Анализ отрасли с учётом характеристик ...
	Тема 5. Разработка продукта
	Цели и задачи продукт-ориентированных (product-development) и клиенто-ориентированных (customer-development) методологий. Понятия Customer development (по С.Бланку и Б.Дорфу). Этапы Customer Development Model. Создание прототипа. Подходы к разработке ...
	Тема 6. Стартап
	Стартап: понятие, основные характеристики. Стадии развития стартапа. Методика «бережливого стартапа». Модель «SPACE». HADI-цикл. Методы оценки стартапа.
	Тема 7. Риски
	Сущность предпринимательского риска. Функции предпринимательского риска. Факторы, влияющие на уровень предпринимательского риска.
	Классификация рисков. Риски при осуществлении инновационного проекта.
	Управление предпринимательским риском. Методы управления рисками в предпринимательской деятельности. Система оценивания базовых рисков инновационного проекта.
	Тема 8. Финансы. Расчётная часть проекта
	Расходы на проект. Состав текущих затрат проекта. Постоянные и переменные расходы.
	Финансовая модель стартапа. Содержание финансовой модели. Основы построение финансовой модели в Excel.
	Основные и дополнительные показатели. Инвестиционная привлекательность проекта. Методики оценки стартапа.
	Режимы налогообложения: характеристика, границы применения. Сравнение различных видов налогообложения предприятий малого и среднего бизнеса.
	Тема 9. Привлечение инвестиций
	Основные факторы, определяющие привлекательность стартапа для инвестора.
	Каналы поиска инвесторов.
	Источники стартового капитала. Венчурные инвесторы. Альтернативные инвестиции. Краудфандинг: виды, краудфандинговые платформы (за рубежом, в России).
	Тема 10. Презентация проекта
	Три типа презентаций (презентации перед инвесторами, презентация решения при проблемном интервью, продающая презентация). Условия эффективной презентации. Примеры мастеров публичных выступлений.
	9. Текущий контроль по дисциплине
	Текущий контроль по дисциплине проводится путём контроля посещаемости, проведения контрольных работ, деловых игр по отдельным темам, выполнения домашних заданий в рамках проектной деятельности и фиксируется в форме контрольной точки (не менее двух раз...
	10. Порядок проведения и критерии оценивания промежуточной аттестации
	В рамках данной дисциплины применяется балльно-рейтинговая система оценки:
	Задания в аудитории
	Выполнение заданий в аудитории оценивается максимум в 3 балла. Учитывается: посещение студентов занятия, включение в работу, активное участие в работе над проектом/кейсом (деловой игре).
	Проектная работа
	Основной фокус СРС сделан на проектной работе, осуществляемой в микрогруппах над собственными проектами. В течение семестра проводится промежуточная оценка выполняемой работы в виде питч-сессий. Всего предусмотрено две промежуточные питч-сессии, кажда...
	Формой промежуточной аттестации является финальная питч-сессия в виде защиты проектной работы перед группой экспертов. (эксперты приглашаются из Центра предпринимательства, Управления инновациями, Промпартнеров, Бизнес-сообщества Томска, с факультетов...
	КРИТЕРИИ ОЦЕНКИ ПРОЕКТОВ В РАМКАХ ФИНАЛЬНОЙ ПИТЧ-СЕССИИ
	Итоговый результат выставляется на основе суммы полученных баллов:
	90-100 баллов – «отлично»;
	70-89 баллов – «хорошо»;
	55-69 балла – «удовлетворительно».
	Проекты, получившие оценку 90-100 баллов могут претендовать на получение поддержки от Центра предпринимательства ИЭМ и акселераторов
	11. Учебно-методическое обеспечение
	а) Электронный учебный курс по дисциплине в электронном университете «Moodle»: лекционные материалы - https://moodle.tsu.ru/course/view.php?id=11067  и материалы для практических занятий - https://moodle.tsu.ru/course/view.php?id=11066
	б) Оценочные материалы текущего контроля и промежуточной аттестации по дисциплине.
	Основным оценивающим мероприятием по курсу является групповой проект, выполняемый в формате whitepaper и презентуемый на последнем практическом занятии в семестре. Проект выполняется группой студентов в количестве 5-7 человек в одной группе. На основе...
	Опираясь на вопросы и описания выбранной студентами бизнес-модели и соответствующего ей шаблона, необходимо дать описание выбранной  и заполнить шаблон применительно к каждому проекту, ответив в том числе на следующие вопросы:
	● В чем состоит ценностное предложение вашего проекта?
	● Кто является потребителем вашего проекта?
	● Какая работа должна быть сделана для решения ключевых проблем или удовлетворения ключевых потребностей целевых потребителей?
	● Каким образом ваш проект может удовлетворить потребности или решить проблемы потребителя?
	● Какие преимущества получит потребитель, воспользовавшись вашим проектом?
	На основе технологии бизнес-канвы студентам необходимо подготовить бизнес-модель собственного проекта, презентовав полученные результаты на первой питч-сессии с участием экспертов. Возможна корректировка бизнес-модели после первой питч-сессии.
	В рамках маркетинговой части студентам предлагается выбрать сегмент (сегменты) рынка и описать его:
	1. Выбор сегмента рынка.
	2. Анализ и описание потребностей представителей данного сегмента.
	3. Количественный и качественный анализ данного сегмента:
	4. Сколько таких клиентов?
	5. Какие они (возраст, пол, интересы, род деятельности, если это В2С; или отрасль, размер компании, сферы деятельности, если это В2В)?
	6. В чем нуждаются, какая потребность и причина использования данной услуги и почему она до сих пор не удовлетворена?
	7. Максимально подробное описание услуги, которая может быть оказана данному сегменту.
	8. Выделить целевые сегменты потребителей (на основе вторичной информации).
	9. Сформировать «Гайд-интервью с потенциальным потребителем» — беседу по технологии «глубинного интервью», составить карту эмпатии клиента;
	10. Побеседовать с 3–5 клиентами (выборка дидактическая).
	11. Проанализировать полученные данные и сформулировать выводы, значимые для проекта.
	На основе проделанной работы студентам необходимо разработать предложения для потенциальных потребителей/заинтересованных лиц проекта.
	В рамках группового проекта студентам даётся задание по определению основных источников финансирования реализуемого ими проекта.
	В рамках финансовой части проекта, студентам необходимо:
	● рассчитать затраты на привлечение клиентов проекта и доходы, полученные от одного клиента;
	● сделать расчёт экономики проекта с учётом проектируемого потока доходов и расходов;
	● проанализировать факторы внешней среды проекта, которые могут повлиять на величину положительного денежного потока;
	● произвести расчёт денежных потоков поступлений и выплат за планируемый период реализации проекта на основе маркетингового исследования;
	● на основании проведённых расчётов показателей эффективности определить экономическую целесообразность и инвестиционную привлекательность реализации проекта.
	В рамках темы «Риски» студентам следует провести качественный анализ рисков, присущих их групповому проекту; разработать процедуры риск-менеджмента в рамках проекта.
	Результаты выполненной работы по групповому проекту оформляются в виде аналитической записки и в формате презентации. Презентация проекта происходит на последнем практическом занятии с участием преподавателей и экспертов (представители бизнеса, власти).
	Критерии оценивания:
	1. Посещение и работа на лекционных и практических занятиях.
	2. Выполнение домашних заданий по групповому проекту.
	3. Презентация группового проекта в ходе финальной питч-сессии.
	Описание методики применения критериев оценки
	Посещение лекционных и практических занятий является обязательным критерием оценки успеваемости студентов.
	Практические занятия представляют собой наиболее активную и свободную форму дискуссии, позволяющую включить в неё как можно большее количество студентов.
	Работа на практических занятиях проходит в форме решения кейсов, выполнения упражнений, контрольных заданий, симуляций, деловых игр, проектной работы. Целью проведения кейсов и деловых игр выступает развитие креативных, творческих способностей студент...
	Выполнение домашних заданий по групповому проекту (в форме командных письменных работ по подготовке результатов проекта) является важнейшим инструментом формирования практических компетенций студента в области планирования инновационно-предприниматель...
	Финальная презентация группового проекта по выбранной студентами технологии является важнейшим практико-ориентированным элементом курса. Групповая работа над домашними заданиями позволяет студентам применить все полученные знания на практике, поработа...
	в) План семинарских / практических занятий по дисциплине.
	Курс предусматривает адаптивные технологии обучения в рамках изучения реальных предпринимательских кейсов, привязанных к направлению подготовки обучающегося. В процессе изучения данной дисциплины используются различные виды интерактивных технологий: р...
	Освоение дисциплины происходит на основе технологии "перевернутый класс". В рамках данной технологии студентам предлагается теоретический материал для предварительного изучения, позволяющий обеспечить интерактивный характер лекций, активное участие ст...
	Тема 1. Введение в предпринимательство. Экосистема (1)
	Задание 1. Сравнительный анализ функционирования экосистемы предпринимательства и практики государственной поддержки МСП в России и за рубежом
	Задание 2. Сравнительный анализ системы государственной регистрации бизнеса (на примере разных регионов и стран)
	Тема 2. Формирование и развитие команды (1)
	Задание. Командообразование.
	Деловая игра.
	Тема 3. Бизнес-идея, бизнес-модель (1)
	Задание 1. Генерация и анализ бизнес-идей.
	Задание 2. Разработка бизнес-модели.
	Тема 4. Маркетинг. Оценка рынка (1)
	Задание. Маркетинговые исследования бизнес-идеи.
	Тема 5. Разработка продукта (1)
	Задание 1. Разработка продукта.
	Задание 2. Дополнения к проведённым маркетинговым исследованиям.
	Тема 6. Стартап (1)
	Задание. Выбор модели стартапа.
	Тема 7. Риски (1)
	Задание. Анализ рисков проекта.
	Тема 8. Финансы. Расчётная часть проекта (1)
	Задание. Финансовая модель.
	Тема 9. Привлечение инвестиций (1)
	Задание. Источники финансирования проекта.
	Тема 10. Презентация проекта (1)
	Задание. Аналитическая записка и презентация проекта.
	г) Методические указания по организации самостоятельной работы студентов.
	Изучение дисциплины «Предпринимательство» предполагает систематическую и интенсивную самостоятельную работу студентов на основе полученной информации и формируемых навыков с учётом всех основных видов учебной деятельности, которыми являются лекции и п...
	Основной фокус СРС сделан на проектной работе, осуществляемой каждой микрогруппой над собственными проектами. Самостоятельная работа предполагает: изучение вопросов программы дисциплины с применением основной и дополнительной литературы, использование...
	12. Перечень учебной литературы и ресурсов сети Интернет
	а) основная литература:
	1. Альварес, С. Как создать продукт, который купят. Метод Lean Customer Development: Учебное пособие / Альварес С. - Москва :Альпина Паблишер, 2016. - 248 с.: ISBN 978-5-9614-5395-9. - Текст : электронный. - URL: https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/cata...
	2. Бланк С. Четыре шага к озарению: стратегии создания успешных стартапов. – М.: Альпина Паблишер, 2019 368 с. - Текст : электронный. - URL: https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/catalog/document?id=237932
	3. Божук, С. Г. Маркетинговые исследования: учебник для среднего профессионального образования / С. Г. Божук. — 2-е изд., испр. и доп. — Москва : Издательство Юрайт, 2022. — 304 с. — (Профессиональное образование). — ISBN 978-5-534-09653-8. — Текст: э...
	4. Гассман, О. Бизнес-модели: 55 лучших шаблонов: Учебное пособие / Гассман О., Франкенбергер К., Шик М. - Москва: Альпина Пабл., 2016. - 432 с.: ISBN 978-5-9614-5665-3. - Текст : электронный. - URL: https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/catalog/product/9...
	5. Герасимов, Б. И. Маркетинговые исследования рынка : учебное пособие / Б. И. Герасимов, Н. Н. Мозгов. — 2-е изд. — Москва : ФОРУМ : ИНФРА-М, 2021. — 336 с. — (Профессиональное образование). - ISBN 978-5-91134-811-3. - Текст : электронный. - URL: htt...
	6. Клиентоориентированность: исследования, стратегии, технологии : монография / Л.С. Латышова, И.В. Липсиц, О.К. Ойнер [и др.]. — Москва : ИНФРА-М, 2021. — 241 с. — (Научная мысль). — DOI 10.12737/1058297. - ISBN 978-5-16-015796-2. - Текст : электронн...
	7. Каменева, Н. Г. Маркетинговые исследования : учебное пособие / Н.Г. Каменева, В.А. Поляков. — 2-е изд., доп. — Москва : Вузовский учебник : ИНФРА-М, 2020. — 368 с. - ISBN 978-5-9558-0233-6. - Текст : электронный. - URL: https://znanium-com.ez.lib.t...
	8. Лапуста, М. Г. Предпринимательство : учебник / М. Г. Лапуста. — Изд. испр. — Москва : ИНФРА-М, 2020. — 384 с. — (Высшее образование: Бакалавриат). - ISBN 978-5-16-006602-8. - Текст : электронный. - URL: https://znanium-com.ez.lib.tsu.ru/catalog/pro...
	9. Разработка ценностных предложений: Как создавать товары и услуги, которые захотят купить потребители. Ваш первый шаг: Учебное пособие / Остервальдер А., Пинье И., Бернарда Г. - Москва :Альпина Пабл., 2017. - 312 с.: ISBN 978-5-9614-4907-5. - Текст ...
	10. Остервальдер, А. Построение бизнес-моделей: Настольная книга стратега и новатора / Остервальдер А., Пинье И., - 2-е изд. - Москва :Альпина Пабл., 2016. - 288 с.: ISBN 978-5-9614-1844-6. - Текст : электронный. - URL: https://znanium-com.ez.lib.tsu....
	11. Скляр, Е. Н. Маркетинговые исследования : практикум / Е. Н. Скляр, Г. И. Авдеенко, В. А. Алексунин. — 2-е изд., стер. — Москва : Издательско-торговая корпорация «Дашков и К », 2020. — 214 с. - ISBN 978-5-394-03602-6. - Текст : электронный. - URL: ...
	б) дополнительная литература:
	– Кондраков, Н.П. Основы малого и среднего предпринимательства: Практическое пособие / Н.П. Кондраков, И.Н. Кондраков. - М.: Инфра-М, 2017. - 192 c.
	– Круглова, Н.Ю. Основы бизнеса (предпринимательства): Учебник / Н.Ю. Круглова. - М.: КноРус, 2018. - 77 c.
	– Рубин, Ю.Б. Основы предпринимательства: Учебник / Ю.Б. Рубин. - М.: МФПУ Синергия, 2016. - 464 c.
	в) ресурсы сети Интернет:
	1. Создай свой бизнес: инструкция Федеральной налоговой службы / https://www.nalog.ru/create_business/
	2. Фонд развития малого и среднего бизнеса Томской области / http://mb.tomsk.ru/
	3. Бизнес-класс Сбербанк https://www.business-class.pro
	Краудфандинговые платформы:
	1. Российская краудфандинговая платформа Boomstarter https://boomstarter.ru/
	2. Российская краудфандинговая платформа  Planeta https:// planeta.ru/.
	3. Инвестиционная площадка для заключения венчурных сделок StartTrack https://starttrack. ru/.
	4. Международная краудфандинговая платформа Kickstarter https://www.kickstarter.com/.
	5. Международная краудфандинговая платформа Indiegogo https://www.indiegogo.com.
	Использование гибкой модели.
	Объединения российских бизнес-ангелов:
	1. Национальная ассоциация бизнес-ангелов: http://rusangels.ru.
	2. Национальное содружество бизнес-ангелов России: http:// www.russba.ru.
	3. Сеть бизнес-ангелов «Частный капитал»: http://www.private-capital.ru.
	4.  Союз организаций бизнес-ангелов: http://www.soba.spb.ru.
	5.  Международная ассоциация бизнес-ангелов AddVenture: http://www. addventure.to.
	Российские венчурные фонды:
	1. Российская венчурная компания (РВК): http:// www.rvc.ru.
	2. Российская ассоциация венчурного инвестирования (РАВИ): http://www.rvca.ru .
	3. Фонд венчурного капитала AlmazCapital: http://www.almazcapital.com .
	4. Венчурная компания Target Global: http://www. targetventures.vc.
	Организации:
	http://mosopora.ru/ Опора России
	http://www.opora-credit.ru/invest/ и http://www.opora-credit.ru/programs/    информационно-аналитический портал «Опора-Кредит»
	http://www.asi.ru АСИ (Агентство стратегических инициатив)
	http://www.changemakers.com конкурс Фонд «Ашока» (портал Changemake)
	http://www.genv.net/ программа для молодёжи YouthVenture Фонд «Ашока»
	. https://www.ashoka.org/ Ashoka: Innovators for the Public
	http://www.echoinggreen.org/sites/default/files/Echoing-Green-Fellowships-Overview.pdf   конкурс фонда Echoing Gree
	http://socialimpactstart.eu/sis-ee/ конкурс Social Impact Start Scholarship Eastern Europe немецкая компания Social Impact GmbH
	http://konkurs.nb-fund.ru/  конкурс «Социальный предприниматель»
	http://www.schwabfound.org Фонд «Шваб»
	http://www.economy.gov.ru/minec/activity/sections/SocOrientNoncomOrg сайт Министерства экономического развития РФ (конкурс государственных субсидий по поддержке социально-ориентированных некоммерческих предприятий)
	http://socentr.hse.ru  Центр социального предпринимательства и социальных инноваций
	http://www.schwabfound.org/   Schwab Foundation for Social Entrepreneurship
	http://www.skollfoundation.org/   Skoll Foundation
	http://youngfoundation.org/   The Young Foundation
	http://www.socialenterprise.org.uk/  Social Enterprise UK
	http://www.ted.com/tedx   TED
	http://www.socialearth.org/   Social Earth
	http://www.thirdsector.co.uk/    ThirdSector.uk
	http://www.rmcenter.ru   Российский Микрофинансовый Центр
	http://socamp.me SocialCamp Russia – Российская ежегодная неформальная конференция о социальной и гражданской активности
	http://ciss-catalog.wix.com/ciss-catalog    Центры инноваций социальной сферы
	Фонды
	http://reachforchange.org/russia Благотворительный фонд «Навстречу переменам»
	http://www.nb-fund.ru Фонд региональных социальных программ «Наше будущее»
	Фонд развития медиапроектов и социальных программ Gladway
	Ресурсы, содержащие информацию об идеях социальных предприятий:
	http://sockart.ru Общероссийский информационный портал «Социальная карта Российской Федерации»
	www.nb-forum.ru портал «Новый бизнес: социальное предпринимательство»
	www.soindex.ru и www.social-idea.ru портал «Банк социальных идей» фонда «Наше будущее»
	http://www.nb-forum.ru  Портал «Новый бизнес: социальное предпринимательство»
	http://www.social-idea.ru/   Портал «Банк социальных идей»
	www.soindex.ru Социальное предпринимательство в России. Каталог предприятий, товаров и услуг социальных предпринимателей
	http://www.nb-fund.ru/files/pages/00014/expert.pdf Спецвыпуск журнала «Эксперт» о социальном предпринимательстве
	Сайты, специализирующиеся на информации для поиска новых идей и трендов для стартапов:
	● http://www.techcrunch.com;
	● http://www.springwise.com;
	● http://www.trendwatching.com;
	● http://www.venturebeat.com;
	● http://www.habrahabr.ru/;
	● http://www.hopesandfears.com/;
	● http://www.ycombinator.com/ и др.
	Зарубежные ресурсы, описывающие предлагаемые и реализованные проекты социальных предприятий:
	https://www.innocentive.com/ar/challenge/browse
	http://www.schwabfound.org
	http://openarchitecturenetwork.org/projects/results
	https://www.ashoka.org/fellows
	http://www.skollfoundation.org/skoll-entrepreneurs/
	портал Changemaker (конкурс фонд «Ашока»)
	YouthVenture программа для молодёжи фонда «Ашока»
	Общероссийская Сеть КонсультантПлюс Справочная правовая система. http://www.consultant.ru
	Институт комплексных стратегических исследований http://www.icss.ac.ru/macro/
	Информационное агентство «Росбизнесконсалтинг» (РБК):  – URL: www.rbc.ru
	Федеральная служба государственной статистики .  http://www.gks.ru/wps/wcm/connect/rosstat/rosstatsite/main
	13. Перечень информационных технологий
	а) лицензионное и свободно распространяемое программное обеспечение:
	– Microsoft Office Standart 2013 Russian: пакет программ. Включает приложения: MS Office Word, MS Office Excel, MS Office PowerPoint, MS Office On-eNote, MS Office Publisher, MS Outlook, MS Office Web Apps (Word Excel MS PowerPoint Outlook);
	– публично доступные облачные технологии (Google Docs, Яндекс диск и т.п.).
	б) информационные справочные системы:
	– Электронный каталог Научной библиотеки ТГУ – http://chamo.lib.tsu.ru/search/query?locale=ru&theme=system
	– Электронная библиотека (репозиторий) ТГУ – http://vital.lib.tsu.ru/vital/access/manager/Index
	– ЭБС Лань – http://e.lanbook.com/
	– ЭБС Консультант студента – http://www.studentlibrary.ru/
	– Образовательная платформа Юрайт – https://urait.ru/
	– ЭБС ZNANIUM.com – https://znanium.com/
	– ЭБС IPRbooks – http://www.iprbookshop.ru/
	– Coursera – бесплатные онлайн-курсы от ведущих университетов: [Электронный ресурс]. – URL: https://www.coursera.org
	– Национальная платформа открытого образования [Электронный ресурс]. – URL: https://openedu.ru/course/
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