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СЕМИНАРЫ – ТРЕНИНГИ

1. Управление интеллектуальной собственностью:

· Понятие объекта интеллектуальной собственности;

· Объекты;

· Интеллектуальные права;

· Правовая охрана;

· Патентная система РФ.

Тренинг построен на задаче определения объекта интеллектуального права, формирования его описания, выбора варианта его защиты и заключения лицензионного договора. Задачи тренинга: формирование  практических навыков работы с интеллектуальной собственностью.

Авторы: Ложникова А.В., Борило Л.Н., Фомин Г.Г.

Модераторы: Ложникова А.В., Борило Л.Н.

Тренинг рассчитан на 16 часов, включает в себя самостоятельную работу, консультации модераторов.

2. Искусство ведения переговоров

В основу тренинга положена деловая игра. Задачи игры: сформировать модель создания и функционирования экономики предприятия со статусом резидента ОЭЗ г.Томска на основе научной разработки (результата интеллектуальной деятельности – ноу-хау «Способ производства экспресс-модификатора для бензина») ТГУ посредством привлечения Финского венчурного фонда «HiTech»
От успешно проведенных переговоров с потенциальным инвестором зависит судьба проекта!

Модераторы: Ложникова А.В.

                         Муравьев И.В.
Игра рассчитана на 4 часа.

3. Маркетинг инновационного проекта

В основе тренинга практические задания по заданным  разработкам с использованием Интернет-ресурса, компиляция полученных данных, оценка потенциала рынка,  формирование   маркетинговой стратегии бизнеса. Задачи тренинга: Получение знаний в области практического маркетинга: формирование навыков работы в команде над поставленной задачей, умения пользоваться соответствующими базами данных, выявление нужных секторов рынка и оценки их потенциала.

Авторы: Краковецкая И.А., Кокоулина Е.Е.

Модераторы: Краковецкая И.А., Кокоулина Е.Е., Пчелинцева Л.А.

Тренинг рассчитан на 32 часа, включает в себя самостоятельную работу, консультации модераторов.

· Бизнес-план инновационного проекта:

· Определение продукта реализации;

· Формирование финансовой модели.

В основу тренинга положена практическая задача подготовки бизнес-плана на основе уже имеющихся результатов маркетинговых исследований. Участники тренинга формируются в «творческие группы», состоящие из авторов идеи (научная и творческая составляющая проекта), а также студентов экономических и юридических специальностей. Результат  работы – бизнес-план, ориентированный на инвестора. Задачи тренинга: получение навыков работы в команде специалистов, понимание структуры бизнес-плана, задач, принципов формирования себестоимости инновационного продукта и определения инвестиционного ресурса.

Авторы: Кузнецова Л.Г., Кичко Н.И.

Модераторы: Кузнецова Л.Г., Кичко Н.И., Кокоулина Е.Е., Пчелинцева Л.А.

Тренинг рассчитан на 32 часа, включает в себя самостоятельную работу, консультации модераторов.

4. Искусство презентации инновационного проекта

Тренинг основан на практической подготовке презентационных материалов по заданной тематике или  проекту разработчика. Задается целевое назначение презентации и формат. Участники тренинга готовят презентации и представляют к обсуждению.   Задачи тренинга: получение практических навыков подготовки презентации целевого назначения и умения ее презентовать.

 Авторы: Муравьев И.В., Родченко А.Н.
Модераторы: Муравьев И.В., Родченко А.Н., Рязанова А.Н.

Тренинг рассчитан на 16 часов, включает в себя самостоятельную работу, консультации модераторов.


Запись на тренинги осуществляется в течение сентября-октября 2009 г.,
планируемое время проведения тренингов – ноябрь, декабрь 2009 г.

Контактное лицо: Рязанова Анастасия (секретарь ИТБИ ТГУ) тел. 783-725
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тел:783-725, факс: 783-726, e-mail: itbi@mail.tsu.ru














